
CICLO FORMATIVO DE
GRADO SUPERIOR

TÉCNICO SUPERIOR EN GESTIÓN DE VENTAS
Y ESPACIOS COMERCIALES

COMPETENCIA PROFESIONAL

La competencia general de este título consiste en
gestionar las operaciones comerciales de
compraventa y distribución de productos y
servicios, y organizar la implantación y animación
de espacios comerciales según criterios de
calidad, seguridad y prevención de riesgos,
aplicando la normativa vigente.

IDENTIFICACIÓN

El título de Técnico Superior en Gestión de Ventas y
Espacios Comerciales queda identificado por los
siguientes elementos:

Denominación: Gestión de Ventas y Espacios
Comerciales
Nivel: Formación Profesional de Grado Superior
Duración: 2.000 horas.
Familia Profesional: Comercio y Marketing.
Referente en la Clasificación Internacional
Normalizada de la Educación: CINE-5 b.

1.

Nivel del Marco Español de Cualificaciones para la
educación superior: Nivel 1 Técnico Superior

REQUISITOS DE ACCESO

Estar en posesión del título de Bachiller.
Estar en posesión del título de Bachillerato
Unificado Polivalente.
Haber superado el segundo curso de cualquier
modalidad de Bachillerato Experimental.
Haber superado el curso de de orientación
universitaria o preuniversitario.
Estar en posesión del título de Técnico en
Formación Profesional.
Estar en posesión del título de Técnico
Especialista, Técnico Superior o equivalente a
efectos académicos.
Estar en posesión de una titulación universitaria o
equivalente.
Haber superado la prueba de acceso a ciclos
formativos de grado superior (se requerirá tener, al
menos, 19 años cumplidos en el año de realización
de la prueba, o 18 años si se tiene un título de
grado medio).
Haber superado la prueba de acceso a la
Universidad para mayores de 25 años.

AL FINALIZAR MIS ESTUDIOS ¿QUÉ PUEDO HACER?

Jefe de ventas. 
Representante comercial.
Agente comercial.
Encargado de tienda.
Encargado de sección de un comercio.
Vendedor técnico.
Coordinador de comerciales.
Supervisor de telemarketing
Merchandiser.
Escaparatista comercial.
Diseñador de espacios comerciales.
Responsable de promociones punto de venta.
Especialista en implantación de espacios comerciales.

ACCESO A LA UNIVERSIDAD

Los alumnos que superen un ciclo de Formación Profesional
de grado superior recibirán el título de Técnico Superior de
la correspondiente profesión, que les permitirá el acceso
directo a los estudios universitarios de grado sin necesidad
de realizar la Evaluación de Bachillerato para Acceso a la
Universidad (EBAU). No obstante, si se precisa de una nota
alta para obtener plaza en determinados estudios, podrá
hacer de manera voluntaria la prueba específica de la
EBAU para poder subir esta nota.

PRESCRIPCIÓN

SOLICITUD DE PLAZAS correspondientes a los Ciclos
Formativos de Grado Medio del 9 de abril al 23 de abril.

Generador de solicitud es:



CONTACTO

Av. José Mesa y López, 69
35010   Las Palmas de Gran Canaria, 
Las Palmas, España 

IES MESA Y LÓPEZ

FAMILIA PROFESIONAL COMERCIO Y MARKETING
(ENSEÑANZA  PRESENCIAL)

A través de la Formación Dual, el alumno
adquiere conocimientos tanto en el aula como en
las empresas colaboradoras.
Posibilidad de realizar el programa Erasmus +
para los Ciclos de Grado Superior.

PROGRAMA FINANCIADO POR EL MINISTERIO DE EDUCACIÓN Y FORMACIÓN PROFESIONAL Y COFINANCIADO POR EL FONDO SOCIAL
EUROPEO

 928 59 91 30

35008561@gobiernodecanarias.org

TÉCNICO SUPERIOR EN GESTIÓN DE
VENTAS Y ESPACIOS COMERCIALES

PLAN DE FORMACIÓN

http://www.iesmesaylopez.com/web/index.php?option=com_content&view=article&id=441:contacto&catid=158&Itemid=591
mailto:35008561@gobiernodecanarias.org

